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AGENDA DELL'INTERVENTO

Vioxis e le stide di settore

Mercato di riferimento e bisogni della clientela
Soluzioni di valore per le esigenze delle imprese
| mercato: competitors e potenzialita di sviluppo
Prodotti e servizi

Promozione e distribuzione

| team

'azienda madrina

| futuro non ha genere
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VIOXIS E LE SFIDE DI SETTORE

Duplice focus di Vioxis:
e Telecomunicazioni: soluzioni avanzate per la gestione e l'ottimizzazione delle reti e delle
chiamate
« Hardware e componentistica informatica: vendita dispositivi high-tech, software, ecc.

Telecomunicazioni «g» Hardware & IT I{ -
e Connessioni lente o instabili » Tempi di consegna lunghi
« Difficolta nella gestione delle reti aziendali » Componenti non sempre compatibili
o Assistenza tecnica inefficiente » Costi elevati per acquisti frequenti
e Offerte poco chiare e difficili da confrontare « Scarso supporto post-vendita
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MERCATO DI RIFERIMENTO E BISOGNI DELLA

CLIENTELA
PMI
SEGMENTO BUSINESS
AZIENDE CHE NECESSITANO DI studi professionali e

INFRASTRUTTURE DIGITALI AFFIDABIL] iberiprofessionist

esercizi commerciali

BISOGNI RILEVATI

« Connessioni veloci e stabili

« Supporto tecnico rapido e affidabile

e« Prodotti informatici pronti all’uso

e Soluzioni integrate per lavoro e comunicazione

. in sostanza, una visione d'insieme delle problematiche ICT
d'azienda!
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COSA CI DISTINGUE DAl GRANDI OPERATORI
PRINCIPALI COMPETITORS (TELECOMUNICAZIONI)

TIM, Vodafone, Fastweb, Wind, Tre, O ‘ ==TIM
Cisco, Comeser \
PRINCIPALI COMPETITORS (HARDWARE))
ASUS, MSI, Gigabyte, Dell, HP o Amazon Business “ Q0
e servizi internet e telefonia
e infrastrutture di rete . |
e proposte standardizzate « servizio personalizzato
e assistenza diretta e tempestiva
e soluzioni flessibili
4 e attenzione anche ai piccoli

operatori



Mercato ICT Hardware &
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SOLUZIONI DI VALORE PER LE ESIGENZE DELLE IMPRESE

APPROCCIO

INTEGRATO
. . . Uh unico partner
Telecomunicazioni P Hardware & IT
o Connettivita affidabile « Componenti testati
. i i e Fornitura rapida
Gestione reti | VALORE | pida
» Supporto continuo riduzione dei costi » Consulenza tecnica

maggiore efficienza

REPUTAZIONE
elevato contenuto
di servizio
approccio umano
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BUSINESS POTENZIALE IN CIFRE

FLUSSI DI RICAVO /PREZZI /MODALITA’ PAGAMENTO

FONTI PRINCIPALI DI RICAVO PREZZI E MODALITA DI PAGAMENTO

e Centralino virtuale VOIP » Abbonamento mensile per centralino e

servizi internet

« Abbonamenti internet e dati

e Servizi aggiuntivi a pagamento (centralino

e Servizi digitali (backup online) e cordless aggiuntivo, connessioni

dedicate)

e Servizi per aziende (cloud,
messaggistica aziendale, loT,
assistenza h24,7/7 gg, ecc.)
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PROMOZIONE & DISTRIBUZIONE

STRATEGIE DI COMUNICAZIONE CANALI DI DISTRIBUZIONE

. Tipologia contenuti: video, resl, post informativi « Visita personalizzata presso 'azienda cliente e sito web

« Obiettivi comunicativi: visibilitd, fiducia, lead generation aziendale per informazioni e attivazioni

« Collaborazioni: sindacati e gruppi di agenti assicurativi » Modalita di contatto: form online, appuntamento con agente,
« Strategie: sponsorizzazioni, eventi aziendali aperti al presenza ad eventi e organizzazione di visite

. pubblico, presenza a eventi scolastici « Processo di vendita: semplice, guidato, assistito

Canali social in costruzione

ﬂ n IL NOSTRO CATALOGO
e
' IL NOSTRO SITO

vioxis_simul2026 vioxis_simul @vioxis-2026
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https://www.youtube.com/@vioxis-2026
https://www.youtube.com/@vioxis-2026
https://www.canva.com/design/DAHC96sZ3k0/BNZDEsN26np5ihFl3MxFSQ/edit?utm_content=DAHC96sZ3k0&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
http://192.168.1.248/vioxis/

Ufficio vendite
Luciano D., Scibetta F.,
Di Pietra G., Ghabri N.,

Marano L., Singh N.

N wioxs

Direzione
Lara Maini, Gabriele La
Fauce, Filippo Fornari

Ufficio Marketing
Scibetta Giada
Chiastra Giulia
Vitale Sofia

Amministrazione
Alessio Cirillo
Tania Tania

Comitato guida per la
parita di genere
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L'AZIENDA MADRINA

SOLUZIONI INFORMATICHE
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7 ILFUTURO NON HA GENERE ©

pari opportunita

oari accesso a crescita professionale, tormazione e leadership

ambiente di lavoro inclusivo e rispettoso
assenza di discriminazioni e stereotipi di genere

equilibrio tra lavoro e vita privata
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